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NOUVEAUTE 2018
LA NOUVELLE FORMULE DU MOCI

"VINCENT LALU, PDG DU MOCI"

Il sagit d’augmenter de facon tres significative nos contenus numériques pour donner a chacun des 140 000 visiteurs
mensuels de notre site de nouvelles raisons de faire du MOCI le fournisseur privilégié d’informations
professionnelles liées au commerce international.

Cela passera d’'une part par une augmentation tres forte du nombre d’informations diffusées en exclusivité sur le web
et d’autre part par une refonte imminente des fiches pays dans le sens d’une meilleure connexion a I'actualité.

Il sagit ensuite de réserver a I'édition «papier » 'approfondissement, I'analyse et les dossiers spéciaux dans le cadre
de 12 rendez-vous mensuels ouverts a I'expertise et aux partenariats.

LE MOCI
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INTEGREZ LES CORRIDORS
DU COMMERCE INTERNATIONAL

Entierement dédié au développement des entreprises a I'international, le
MOCI est un méta média diffusant une information renseignée, sérieuse et
précise. Les équipes de journalistes collaborent avec les PME et les

ETI mais également avec les plus grands groupes industriels en vue de
fournir une information technique de qualité.

Le Moniteur du Commerce International (MOCI) est le média de

référence du commerce extérieur de la France.

Véritable outil de travail pour les professionnels du commerce
international, le MOCI est partenaire des institutions nationales, des
agences régionales de développement et des associations d’exportateurs.
Il participe a la promotion de I'offre frangaise a I’international en
soutenant les exportateurs.

Partenaire des plus grandes institutions internationales, la mission du
MOCI est d’accompagner les protagonistes dans leur développement
économique a |'étranger.

X Guide 2017
g des aides
Bl a I'export




QUI SONT
NOS LECTEURS ? Compagnies

aériennes, centrales
Chargeurs ‘I
\

de réservation,
Transports, Directeur export
Logistique et @ I Directeur financier

Technologies et
systemes
d'information

loueurs
Services Directeur transport / logistique
connexes Directeur marketing
Directeur infrastructures

Industries - Business analysts...
(infrastructures, Droit et finance

agroalimentaire, international
énergies...)

Banques,
assurances...

\

Institutionnels et collectivités
ﬁlm locales (ambassades, villes,
régions, CIAN etc.)

Mobilité, RH
et Formations




Services  petour public/ Institutionnel
3% 13%
79%

Luxe
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AbOn nes Banque/Finance/Assurance
Industries par sec_te_u'rs .
1% d’activité : Collectivité B

21% 2;

Collectivités B . "
T Communication/Media/Marketing
et institutionnels i -
’ ) < Distribution
. . - 02%
Répartition Droit/Juridique
par type Formation 61%
de structure Enseignement international  Energie/Développement durable/
241% Environnement
25%
Large Groups PME/ETI

61%

Dom-Tom Monaco
PACA  1,5%

1%
Auvergne-Rhone-Alpes

24%

46%
Pays de |a Loire

12% Bourgogne-Franche-Comté
- 33%
Occitanie Bretagne

Emirats arabes unis 1% 63%

Asie 1,2 % .
) 5 Centre-Val de Loire
- Amérique du Nord 0,1 % Nouselle Aquitzine Abonnes - 26%

o Nirique 15% 2% par Regions o
Royaume-uni 0,3 % fran ca ises 04%

Europe 4,7 % Normandie )

France Dom/Tom 1,5 % 3%

France 89,6 %

64%

Grand est
16%

Hav  e-Fran
1%

lle-de-France
309%
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International depuis 1883




LES CHIFFRES

CLES

Guide 2017
'd des aides

o o o
Web Print Newsletters Réseaux sociaux
90 000 VU/mois 12 numéros 3 newsletters 16 000+ followers sur
2.5 M de pages vues mensuels hebdomadaires Twitter, Linkedin et
123 000 lecteurs 35 000 contacts Facebook
16 000 abonnés
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DIGITAL
ET NUMERIQUE

Une information unique et de qualité
attire de plus en plus de visiteurs
sur lemoci.com

De plus en plus de visiteurs découvrent la
richesse de I'information qui leur est proposée :

v'Actualités

v'Pays & marchés

v'Entreprises & secteurs

v'Fiches pays

v'Actualités réglementaires
v'Lecture des publications en ligne

La lettre confidentielle

Chaque jeudi, la « Lettre Confidentielle »,
envoyée a tous nos abonnés, offre une
information exclusive et unique du
commerce international.

Pour tout savoir sur :

v'Les tendances marchés,

v'l’actualité sectorielle,

v'Les sanctions européennes,

v'Les risques pays,
v'l'accompagnement a l'export par les
banques

v'Le risque supply chain,

v'Le E-commerce....

Le Best off du MOCI

Chaque vendredi, I'essentiel de I'actualité a
I'export et de nombreux focus sur les bonnes
pratiques a l'international

Les nouveautés

Newsletter mensuelle annoncgant les
nouvelles parutions et les événements
marquants 12



QUI SONT NOS VISITEURS ?

Internautes par secteurs d'activité

Services

RH

Luxe

Logistique / Transport

IT / Telecom / Technologie Numérique
Industrie santé / pharmaceutique / cosmétique
Industrie miniére

Industrie manufacturiere

Industrie chimique

Industrie BTP / Infrastructures / Ingénierie
Industrie automobile

Industrie aéronautique /spatiale / défense
Immobilier

Formation Enseignement International

Energie / Développement durable / Environnement
Droit / Juridique

Distribution

Communication / Media / Marketing
Collectivité

Banque / Finance / Assurance

Associations / Fédérations

Aides a l'export / Accompagnement international
Agroalimentaire

Acteur Public / Institutionnel

0,0% 5,0%

10,0%

15,0%

20,0%

25,0%
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QUELLE AUDIENCE ?

Répartition par type de structure Pyramide des ages
35%

30%

20%

15%

10%

I B

O

18-24ans  25-34ans  35-44ans 45-54ans  55-64 ans 65+ ans

= PME/ETI = Large Groups Collectivités et institutionnels

Une audience jeune et dynamique, rompue aux nouvelles technologies



LES SUPPORTS DE LECTURE ?

4,07%

m Desktop = Mobile Tablette

Une part croissante de nos visiteurs avec un mode de consommation mobile de l’info



LES RESEAUX SOCIAUX

Twitter
5254 Followers \

Facebook
4098 Followers

Plus de 16 000
followers sur les
réseaux sociaux les
plus adaptés a
I'information

v

professionnelle

LinkedIn /

7268 Followers

Sans réels concurrents directs sur I'information BtoB a destination des exportateurs et
investisseurs a I’étranger, le MOCI est référent et se positionne comme un influenceur en
matiere de commerce extérieur

16
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EVENEMENTS
& CONFERENCES

3 événements clés

Forum Afrique
CIAN MOCI

6¢ édition — février 18
800 participants

T FORUM {TiNernaTionat I
ek

Forum MOCI des
Risques &
Opportunités a
I’International

9¢ édition — juin 18
400 participants

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

. NN I"
G : PALMAARE oC
DES PMEETETIA L

Palmares MOCI des
PME et ETI Leaders

a I'International
10¢ édition — nov 2018
500 participants

EVENEMENTS

Evénements sur

mesure

Expertise
événementielle et force
de promotion d’un
média référent. Nous

VOUS accompagnons. 18
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CALENDRIER DES PARUTIONS 2018
PR roion sovcioge e P remens o porerares

2050 19/01/2018 - 10/01/2018 Bilan annuel des pays partenaires de la France Salon Maison & Objets
2052 22/03/2018 - 13/03/2018 French Cities a I'International 2018 MIPIM / SITL / FRANCHISE / Solutions RH

Guide des formations initiales et permanentes au commerce
international

2054 24/05/2018 - 15/05/2018 Forum Expat / Vivatech

2056 21/06/2018 - 12/06/2018 Guide de la Mobilité Internationale Open de I'International
2058 20/09/2018 - 11/09/2018 Régions et Collectivités d'Outre Mer IFTM / Paris Retail Week

STUDYRAMA / EQUIP'AUTO / SIAL / LE FORUM FRANCHISE /
BPI Inno Génération / L'ETUDIANT / MOBILITY FOR

2059 25/10/2018 - 16/10/2018 Destinations export et voyage d'affaires BUSINESS / RDV CARNOT / EURONAVAL / LES RENCONTRES
INTERNATIONALES DE LA FRANCOPHONIE

2060 22/11/2018 - 13/11/2018 L'Export en dix étapes Le salon des Maires / MIF EXPO / POLLUTEC

2061 29/11/2018 - 20/11/2018 Palmareés des PME et ETI Leaders a l'international 10¢ Palmarés MOCI des PME Leaders a l'international

l:g;: décembre Rapport Afrique (Cian-Moci) — TAP cahier CIAN de 12 p L'ETUDIANT / SIMI

20



Janvier 2018

BILAN ANNUEL DES MARCHES DE LA FRANCE : OU EXPORTER EN 2018 ?

Bouclage : 10 janvier - Parution : 19 janvier

Tableau de bord du commerce international : TOP 10 des pays importateurs (GTA/IHS). Bilan de I'année et grands contrats emblématiques. Les différents marchés : Etats-Unis, Allemagne, Chine,
Inde, Brésil, Russie, Afrique du Nord et Moyen-Orient et les secteurs porteurs.

Mars 2018 — Numéro 1

SPECIAL TRANSPORT ET LOGISTIQUE

Bouclage : 06 mars - Parution : 16 mars

Ce numéro spécial du MOCI destiné aux chargeurs réunit pour la premiére fois deux grands contenus traditionnels : L’'enquéte sur les principales tendances du moment en matiere d’offre de
transports et de services logistique a destination des chargeurs et le guide pratique des techniques et pratiques du transport et de la logistique a I'international mis a jour. Sa vocation : étre la
publication de référence pour tous les utilisateurs des services de transport et de logistique internationaux.

Mars 2018 — Numéro 2

FRENCH CITIES : VILLES DE FRANCE A L'INTERNATIONAL de France

alinternational

Bouclage : 13 mars - Parution : 22 mars

Ce numéro spécial « Villes de France a I'international », dont c’est la 2éme édition, se veut un guide de référence a I'usage des investisseurs. |l passe en revue, I'ensemble des villes a travers le filtre
de critéres d’attractivité pour les investisseurs étrangers -185 fiches dans I'édition 2017- et met a I’honneur celles qui montrent un appétit et une ambition particulierement marquante pour
rayonner hors de nos frontiéres. En 2017, sept d’entres elles avaient été sélectionnées pour faire I'objet d’un focus (Lyon, Marseille, Le Mans, Rouen, Charleville-Méziere, Boulogne-sur-Mer, Aix en
Provence, Chartres). Pour chaque ville, une fiche est réalisée par Le MOCI grace a une enquéte auprés des services compétents (direction de la communication, cabinet du maire...).

Avril 2018

GUIDE DE LACCOMPAGNEMENT A L'INTERNATIONAL

Bouclage : 10 avril - Parution : 19 avril

Partir a la conquéte des marchés export, ouvrir son premier bureau a I'étranger voire y faire sa premiére acquisition est une option d’avenir pour les PME et ETI (entreprises de taille intermédiaire).
Mais les dirigeants d’entreprises le savent bien, cela ne s'improvise pas : ce sont des choix stratégiques, qui doivent étre bien préparés pour réussir. Les entrepreneurs ne devraient pas hésiter a
chercher du conseil ou des appuis pour valider leur choix et s’éviter quelques obstacles. D’autant plus que la France est un pays ou |'offre dans ce domaine n’a jamais été aussi abondante et variée :
outre des dispositifs d’aides publics traditionnels largement rénovés —Business France, Bpifrance, nouvelles régions, CCl International, CCEF...-, les acteurs privés s’activent, faisant naitre de
nouvelles initiatives pour aider les entrepreneurs a mener leur projet comme par exemple des plateformes d’exportation collaboratives (Medef/OSCl), de la formation (Stratexio), des programmes
internationaux des poéles de compétitivité, des centres d’affaires des CCl frangaises a I'étranger ou de I'offre d’accompagnement non-bancaire des banques. Par ol commencer ? Avec quel appui ? A
qui m’adresser ? Issu de la fusion de deux anciens guides du MOCI consacrés aux aides a I'export et a I'accompagnement des banques, ce nouveau guide de I'accompagnement a l'international

propose une présentation de ces différents outils publics et privés ainsi que des repéres et des témoignages utilisateurs pour en comprendre le fonctionnement, et enfin un mode d’emploi pour les 21
utiliser au mieux.



Mai 2018

GUIDE DES FORMATIONS INITIALES ET CONTINUES AU COMMERCE INTERNATIONAL

Bouclage : 15 mai - Parution : 24 mai

I .
E"inj @ mrr v\

Les métiers du commerce et du développement international ont la cote : alors que de plus en plus d’entreprises se tournent vers les marchés internationaux ou y accélerent leurs investissements,
leurs besoins en compétences et ressources humaines évoluent, elles recrutent. Dans les directions, les services commerciaux, logistiques, administratifs et financiers, les compétences de
I'international sont de plus en plus demandées, la pratique de langues étrangeres étant un sésame incontournable. Les profils pointus de jeunes dipld6més comme les compétences obtenues en
cours de carriére sont appréciées, pour peu qu’elles correspondent aux besoins. Le marché de I’'emploi est porteur dans ces domaines.

C’est pourquoi Le MOCI a décidé de regrouper en un seul guide ses deux dossiers spéciaux sur les formations initiales (avec son palmarés annuel des meilleurs diplomes) et les formations continues
en commerce et développement international :

-pour les étudiants et les salariés en poste, il s’agit de proposer un panorama des formations qui leur permettront d’accélérer leur parcours dans les carriéres de I'international ;

-pour les employeurs, il s’agit de proposer un point précis sur les principales tendances de I'offre de formation pour gérer au mieux leurs choix de recrutement.

Objectif : étre un guide de référence de I'écosystéme du commerce international frangais.

Juin 2018 — Numéro 1

ATLAS DES RISQUES ET OPPORTUNITES A LINTERNATIONAL

Bouclage : 29 mai - Parution : 7 juin

A l'international, rares sont les contrats qui se réglent comptant : la plupart des clients demandent a leurs fournisseurs des délais de paiement, voire des garanties et méme des solutions de
financement. Dés lors, concurrence oblige, les fournisseurs doivent prendre des risques, et ¢’est normal, mais cela implique de prendre quelques précautions. Pour continuer a saisir des marchés a
I’export sans risquer d’impayés, on ne recommandera jamais assez aux entrepreneurs les méthodes et outils, bien connus des entreprises exportatrices performantes, qui ont fait et continuent a
faire leur preuve sans nuire a la dynamique du développement commercial ni aux relations instaurées avec les clients étrangers. Ce nouveau guide spécial du MOCI est pour eux : issu de la fusion
de son guide de la gestion du risque client a I'international et de son Atlas des risques pays a I'usage des exportateurs, il propose en un seul ouvrage I'essentiel de ce qu’un entrepreneur a besoin de
savoir pour bien gérer ses paiements a l'international :

- dans une premieére partie, une boite a outils mise a jour des techniques et pratiques de paiements et de couverture des risques a I'exportation ;

- dans une deuxiéme partie, des fiches pratiques sur les risques et meilleurs moyens de paiements dans 110 pays.

Ce guide s’adresse avant tout aux dirigeants d’entreprises eux-mémes, mais aussi a leurs équipes commerciales et celles des directions financiéres ou de I'administration des ventes.

Son objectif : les aider a se doter en interne d’outils de veille sur les risques pays et les risques commerciaux, a verrouiller les contrats de ventes ou trouver de bonnes sources d’information sur les
prospects, a obtenir les meilleures solutions de la part d’assureurs-crédits ou de banquiers, a comprendre les bases des montages financiers les plus efficaces a I'international, a bien suivre le
recouvrement des factures avec des modéles de lettres de relance en anglais trés appréciées. Ce guide est congu pour étre utile a tout entrepreneur confronté aux risques de la vente a
I'international, mais qui veut gagner !

Adossé a la publication : Forum MOCI des Risques et Opportunités a I'international

Juin 2018 — Numéro 2

GUIDE DE LA MOBILITE INTERNATIONALE

Bouclage : 12 juin - Parution : 21 juin

Vivre et travailler dans 65 pays : lorsque I'on passe en revue quelques indicateurs choisis, la diversité et les écarts de conditions de vie qui existent entre chaque pays est toujours aussi frappante.
Autant d’informations clés a avoir en téte lorsqu’on prépare son projet a I'étranger. Ces données font partie du socle des informations que nous proposons dans les fiches de notre Guide de la
mobilité internationale afin de faciliter les préparatifs d’un projet personnel : colt de la vie et informations pratiques sur les conditions d’hébergement et de transport, formalités (visa, travail),
environnement économique, social et fiscal, pollution, sécurité, secteurs porteurs pour trouver un job, meilleurs sites de recrutement, bonnes sources d’informations francaises, internationales ou 22
locales. Les fiches de ce guide aident a ne rien laisser au hasard.



Juillet 2018

PAYS CIBLES DE L'EXPORT ET « LE MEILLEUR DE LA FRENCH TOUCH A L'EXPORT »

Bouclage : 10 juillet - Parution : 19 juillet

Désindustrialisation et déficit commercial croissant ont amené les pouvoirs publics et les industriels a regrouper leurs forces pour accélérer a I'international. De fagon concrete, il s’agit de
développer la capacité dans un secteur, de présenter une offre globale, clés en mains, associant I’'ensemble des acteurs complémentaires pouvant apporter de la valeur ajoutée au projet. Ce qui
sous-entend, dans un certain nombre de cas, que les grandes entreprises jouent le role de locomotive, portent et cooperent avec les PME. Parmi les grandes filieres de I'industrie francaise,
I’aéronautique et le spatial sont un exemple parfaitement abouti d’industrie qui chasse en meute et qui réussit a l'international. Mais aussi I’agroalimentaire, la santé et le développement
durable, les technologies de I'information et de la communication (« French tech »), biens culturels, événementiels, etc..., mais aussi tourisme et énergies renouvelables.

Septembre 2018

REGIONS ET COLLECTIVITES D’OUTRE MER

Bouclage : 11 septembre - Parution : 20 septembre

International : 13 stratégies régionales a la loupe. Avec leurs Schémas régionaux de développement économique, d’innovation et d’internationalisation, les Régions se sont dotées d’une feuille de
route. Reste a en préciser toutes les places de guichets uniques de proximité a I’export. Régions par Régions, le MOCI fait le point.

Octobre 2018

DESTINATION EXPORT & VOYAGES D’AFFAIRES 2019 o e

= -
Voyages  affaires

Bouclage : 16 octobre - Parution : 25 octobre

Destinations d’affaires : 500 rendez-vous pros en 2019. Le média salon reste, partout dans le monde, une plateforme de rencontres, d’achat et de vente, irremplagable, prisé de tous,
professionnels et grand public. Encore faut-il connaitre ceux qui sont les meilleurs de son secteur. Le MOCI propose, dans la premiere partie de ce numéro, une revue de détail des grands rendez-
vous internationaux BtoB qui jalonneront I'année 2019, avec un focus sur I’Asie et un focus sur I’'Europe. En deuxiéme partie, le MOCI propose un panorama des 200 opérations collectives
programmées en 2019 sur des salons étrangers. Une occasion, aussi, de faire un point sur les opportunités que peuvent saisir PME et ETI a travers les aides publiques, qu’elles soient nationales ou
régionales.

Novembre 2018

en 10 étapes

LE GUIDE DE L'EXPORT EN 10 ETAPES

Bouclage : 13 novembre - Parution : 22 novembre

Dix étapes pour réussir a 'international. Ce guide « L'Export en 10 étapes » s’inscrit dans cette philosophie, offrant une véritable boite a outils aux entrepreneurs, avec leur mode d’emploi et répond
a la multitude de questions qui surgissent sur le cheminement d’un projet a I'export. Les 10 étapes que nous livrons dans les pages qui suivent, fourmillent de réponses. Les auteurs, des spécialistes
de terrain — tous consultants confirmés — ont rédigé chaque étape en se mettant dans la peau de notre entrepreneur. Au final, chaque étape est indissociable des autres, mais elle peut étre
consultée indépendamment car elle recéle ses propres questionnements et solutions... pour réussir a 'international ! 23



Décembre 2018

e palmarés 2017

des PME & ETI leaders
Tt

PALMARES DES PME et ETI LEADERS A UINTERNATIONAL

Bouclage : 20 novembre - Parution : 1" décembre

Elles sont francaises, font du Made in France, et affichent des parcours a I’export prometteurs, souvent remarquables voire époustouflants : les sociétés et entrepreneurs lauréats du Palmares 2018
des PME et ETI leaders de I'international n’ont rien a envier aux grandes en termes de performances et de résultats ! Et elles démontrent une fois encore qu’au-dela de son déficit commercial
structurel, que seule une politique durable de redressement de sa compétitivité pourra endiguer, la France recele les capacités et les talents pour gagner des marchés a l'international : c’est I'objet
de I'enquéte que nous avons mené avec Bpifrance et I'appui de leur réseau Excellence.

Adossé a la publication : Evénement Cl6ture de la Semaine de l'internationale des CCl Paris IDF

Hors-Série 2018

RAPPORT AFRIQUE CIAN

Bouclage : 12 décembre - Parution : 5 janvier 2019 SR e °

Constitué d’un dossier sur une problématique de fond, du barométre du CIAN (Conseil Frangais des Investisseurs en Afrique) sur le climat des affaires en Afrique et de 40 fiches pays, ce rapport
Afrique du CIAN est une publication de référence pour les acteurs investis en Afrique. C'est un des guides le plus diffusé du MOCI soit 45000 exemplaires annuels diffusés en francais et en anglais,
en France, en Afrique et en Europe. Notre objectif est de fournir des outils pratiques et d’animer la communauté des dirigeants et cadres investisseurs en Afrique.

Adossé a la publication : Evénement Forum Afrique

Nous sommes a votre écoute pour imaginer ensemble des produits éditoriaux a forte valeur ajoutée!

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883




FORMATS ET TARIFS PRINT LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

PAGE RECTO Format Utile PAGE RECTO PLEIN PAPIER SESCOHNEIIES

Entouré Blanc fond perdu en plus tout autour de la pub /ESYEHT
Hirondelles
pourle > / Hirondelles /2SO ST
placement L 155 mm pr;:;:;:em 8100 € HT

Pleine page
Pleine page quadri corporate 5500 € HT
Pleine page quadri publi rédactionnel
4500 signes + photo 6 000 € HT

Pleine page Corporate

+ 1 pleine page publi réactionnel 8 000 € HT
2 pleines pages publi rédactionnel

Le magazine est broché 9000 signes + photo 8 500 € HT
en dos carré collé.
Par conséquent une zone de grecquage
de 3 mm est nécessaire
sur les pages simples.

Petits formats
1/2 page largeur ou hauteur 2 500 € HT
1/3 de page 1 500 € HT

1/4 de page largeur ou hauteur 1 000 € HT

Référence annuaire pro 450 € HT

Avis d’experts

i

1/2 Page 1/2 Page

1/3 Page 1/4 Page 1/4 Page
Largeur Hauteur Largeur Hauteur
PP182Lx 115H PP 91 Lx 257 H PP 182Lx92H /PP 182Lx71H FU74Lx 111 H

FU155Lx100H FUT4Lx 231 H FU155Lx77H FU155Lx57H

Adossé a du contenu spécifique sur devis




FORMATS ET TARIFS PRINT

CAVALIER SUR COUVERTURE

L moe

= lde Ia
mobilité

internationale
Vivre et

dans

pays prioritaires
du commerce
exterieur frangais

2 édition 2014

En partenariat avec

Traits de coupe pour le placement

_\j\\‘\\\‘\‘\\“\.\\‘\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\f‘\\\\\\\\'\\\'\b‘\"{i"" N\

Fond perdu de 5 mm en plus

mnnmml
Exemple de Cavalier i
paru sur Le Moci

s it P P

Racio du cav

Moniteur du Commerce '_,'.,'-'
International depuis 1883 =

DOS DU CAVALIER (Veliso)

Prévoir 3 mm de grécage au pli interisur

Traits de coupe pour le placement

1 =

Interrationae |
S |y et
| |

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

Cavaliers

Cavalier recto 12 000 € HT
Cavalier recto verso 15000 € HT




FORMATS ET TARIFS PRINT

3¢ aux enjeux de compétitvit

l’:llﬂ!,s I"IZM!S‘ m . Sé“égal k:

* Guide business —

Le dossier spécial est un focus totalement dédié (de 8 a 20 pages)
sur une ville, un grand groupe, une PME ou une région, mis en
ceuvre par une équipe journalistigue dédiée, en étroite relation
avec I'annonceur.

Ce qui rend l'opération « spéciale » est le fait que les tirés a part du
dossier sont prévus afin de vous permettre une communication en
local, auprés de vos clients et/ou de vos équipes.

L'affichage local est aussi la pour donner encore plus de poids a
cette visibilité.

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

Dossier spécial

Dossier spécial — (8 a 20 pages) Sur devis

Tirés a part Sur devis




FORMATS ET TARIFS WEB LE MO(CI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

. ‘“"a'”"" Banniére Lettre
LE MOCI confidentielle
Pack expertise partenaire
L
sl  TsMeeE Megaban RG
3 v'Une mega banniére rotative ou pavé a 25% de PDV
N CE MOMENT DES PMEETETI A LINTERNATIONAL
- cmghe i oo avec lien redirectionel
Agroalimentaire / Export : la Nouvelle-Aquitaine - A Btz ke B it .y . .
lance son concept “SO France” 4 Singapour renmroacs ¢ gusmes ¥ , S T T e i v'Une banniére sur la lettre confidentielle
] ; od dia FO)UM DE Pave RG International veut une Europe plus “pro-business” . o o 7
: URSQUE T L ST v'Insertion de votre logo dans la rubrique « actualités

eurpéene (UA-UE e1...

partenaires »

Aveme due batille alanée owere | PrékAItTApex Braslldepuk |1 2016,
quekjies semalies ape e pres k Feterb Jagt aiparaait
FEEAdUn DIGNK e dUBreatt etponr | ambassace 1 ck 01 pag €1 Chlke etar
btelk Fraichrtetittuorte, cest Fo@ume-Ual. Ce h dpkmat, quint
ThakmertPark quia e mke.... atssimhkte consellkr v EGL-Uk, a...

Les formules

| Wi

8000 € HT
3 semaines 6 000 € HT
2 semaines 4000 € HT
1 semaine 2000 € HT

‘ LE MOCI =

LILLE-REGION.COM

TOUT CINTERNATIONAL EN UN GUC |

Options web

Mongolie : qui sont les
i | acteurs des exportations .
| devaches francaises (mise au point)

-

ont fournies par
Je Service Réglementaie de
Business France. Pour tout
complément dinformation
contactez

Habillage web — 1 semaine..........................1 500 € HT
Megaban en RG — 1 mois. ...2 000 € HT
Pavé en RG — 1 mois......cccccceeeerrecnnnecreennnne.... 1 000 € HT

'RENOUVELABLES >

Fichier habillage : GIF animé ou jpeg - Format : 1 256 x 1 000 pixels — Poids
maxi : 99 Ko

Fichier banniére : GIF animé ou jpeg - Format : 970 x 250/90 pixels — Poids

Mongolie : qui sont
s acteurs des
exportations de

o v maxi - 60 Ko
Logo rubrique Actualités Partenaires RG Fichier pavé : GIF animé ou jpeg - Format : 300 x 250 pixels — Poids maxi : 40
Ko
Mongolie : qui sont les
fet::lslgs! ?r;:lzggae'slmsise au point) . )
Avis d’experts

Habillage
Adossé a du contenu spécifique.....................sur devis




FORMATS ET TARIFS WEB

WEB

NEWSLETTER

Aoonnesvees

Commerce mondial : des opportunitésa
prengre au top 20 des importateurs
mondiau

Erme/ Cion: | OES el
et ier pte
u

egies de Franc

m La lettre confidentielle

’)(‘\l?
..)

BE PALMllRES Macl

DES PMEETETIA LINTERNATIONAL

e STCHN N L

Lethe 1°251 oy 23112017 Affcher I8 prockalie ke Ever st

A LA UNE : Afrique / Sommet UE-UA : Medef
International veut une Europe plus “pro-business”

Aquekyies [o1rs i dkcon s s ate aly par Bs mileaxdakilies fangalk 5 1 1A e
of Emma el Masion an Buklia Faso, b 28 sosembre, st Semmetl b ambcalie-Uson

enmope e (UA-UE) 21

UE/ Royaume-Uni : bes coulisses
bat: elacaltsations
¢ Ll aciange onerk
UERES SEmaNes AQE e res
TR il kyte B exlt etpout
1£ 1B FIRICDMENTnIE, Cest
Taakme1tPark qula @ Amke...

France / Industrie :bes mots clés dela
dlitigue industrielle
Les heetl a1
gaE eIt de miET: o

T v a1 B e ce
iy et comple blen apprier sarens
PONr ks meth e ce e

France / Matoc : les 23 acearls signés
lors dela visite d L I'Inhnn' i

cetre, Enoan
Piilppe s'estrendy . Warec pour 1e
USITE 2 15 ECIAI GB 24 2ATE RS 1SETIG
acuembre, mals poyciyés d 23 aocord.
P2 MOS CE MK T et

Bretagne / Export - es aides defaRégion
2018

el o proninte e k seck s
prk b Conge l kqiokalck Bretalbe 5
PADIE 1K ck ces akis v eatepies,
CNEA FEOM, a1 1e BICH T, 00Nt
FesthitordnErmet.

Gabouge dans les Juvnumhmlvulm\l
rop! G20

AVOIE bancalre £ viopee ne (ABE):
Cocotkn | Balk 3 €€ 1€ L par Filib
satcpds be povracotellr b shge
TATDITE Lalcalls ¢ (cpéeRie (A6E) etses
1D empings eavapsert.

Demain dans ves agend s (gratuit)
Export 94, [nergies renouvelables /
Climat, Mission..

Export/CCISL: A 10: éditon ct Form
EXpartat tk [ CC | vakk-Mante se
eidra ke 0 souembre, e BI303 134, chrs
423 o aC ekl Redez-ots des
dirigearts derneprives v Vakde-Mane..

R Jaguaribe (Apex Brasil : « C'est milr
pour un accord UE-Mercosur »

Pies Hant1apex sl ckpaks [1 2016,
Fiobe 1 Ja() a1 be Ealparant
anbaisakar e 10 P &1 e etan
Fo@me-UILCe T OpEnae., g 1INt
ansiminkite conse kT at: EGE-U1k, a...

Sommet UEUA - les Eurog peuent
¢ relar frique fax nots.
Use colichice 7 Le Se Sonmet Unkon
Evrpeeniz-Un hankaiie (UE-Us,an
CONE duq el  frés Kk i angak
1 Wacion ol sa politre
5 EMIER ks 29 b3

Salons / International - dans be vin, de
nowveA rapprochements en perspective
E3 I FECAGRE LK 1 SO0 CES NG
médie rrane15) par Cemenpos i gt
T31N08CE [ [DIANESE T TaNGaE C& 501
rocheme 1tk Voo Saki des
UNE SEPENTEIGN U 113 Bl TR

Hjulmilm& J Wowrcements : CHL Qual
d hool of Business,

Conse | KaBoHl ¢ FNETTE (©NY
PAIIEgE arly, aick 1 pation di g rogpe
DS ETpIE VE R AT, W PIE CIE I
relals e Fréckrk SatGeots 4 lavke-
PrES KRGS 1N Colsell 1anal ok

% dhoie e quaraiine
TeVIEE: MG o [l

e roNtaccompagies par 1 "
paulloN Fraice G redion 2017 dy ana,
e zakn ce fagricatre etdks...

Alive - Le mownreau Pacte afrizain,

Lt 100IE3N PACE A3l {eSTE e a1
anie| onurage pabl dans @colkction
“Les GRS U1 CIAN, BICE: C21E anice
pat b Conse ikt umwemmgau o
ARt (G ). S swet.

PRINT

Les appals dofires public suropbens e

Vchoant pr 1 s Dot Lo il de

‘sourca Journa officiel de FUnlon europdanne (JOUE)

e ot compimn dormaos o pout ot Tosamble
e donbietrde com

s appeis Colfres.

ALLEMAGNE
° de fannonce : 025/2017 - 043649-2017

Code CPV principal : 22111000
Hom et adresses : Stadt Koln - Zentrales Vergabeamt
Wily-Brand-Patz 2 - Kok - 50679 Alemagne
Poinis) de contact:Frau Burow
TéL: 449 22122122610

i - denise burowistadt &oelndo
Code NUTS : DEA23
Adresse principale : Mtp://wwwstadt-kosln.de

Asse o ool Socheies e ool

Espace annonces

et non restrein el complet, 4 acrosso : hips:/ wwwever

YOverdowdomathod=searchampsearchStrng=422C00YYR

YHE9%22

Advesse 4 laquelle des informations complémentaires peuvent
tre cblenues e ou o

rchaampsearchString=4:22CX00Y YRYHE9W22
Ce marché est divisé en lots

Nombre maximal de lots pouvant étre attibubs & un soumis-
1

dmamique : 36 mois

Lo ot seectdo un oo pr des

fonds de MUnion

PAYS-BAS
N'u. nnonce :026/2017 - 0438682017
rds

- s3tozkn
Nom et adresses : GGD Flevoland

2- Lolystad - £223 AM - PAYS-BAS
Poins) de contact:P. Stolk
Courtel - ink

Code NUTS :NL
Adresse prnciosk o /v ggdievcland i

Retrouvez tous les appels d'offres sur www.lemoci.com

46 LEMOCt - 1¢ 2020

non

Ce matché peut fairo fobjet dune reconduction : non
Des varianles secont prises en considération : on

Options :non

Le contrat s'nscrit dans un projet/programme financé par des
fonds de [Union europdenne : non

pation: 15/03/2017 - Heue locale : 15:00

participation : Hollandal
Dill il pondant lguel o sumissionnae st ton e

ion des offres)
Modaifés douverture des offres : 15/03/2017
Heure locale : 1505

TONTESMS ACTUATES

e Espace
“. .| annon
ces

Espace annonces

RESEAUX SOCIAUX

Tosdascas posrvous

Espace annonces

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883

Pack annonces Rubrique « Nos partenaires

vous accompagnent »

v'Votre annonce dans le magazine mensuel

v'Votre annonce sur le site du MOCI dans la rubriqu
dédiée

v'Votre annonce dans la lettre confidentielle
hebdomadaire

v'Votre annonce sur nos réseaux sociaux Twitter et
Facbook, LinkedIn

1 mois
3 SEMAINEGS......cccovvneiiieenieiineeeeeiieeeeeaeeeeens

2 SEMAINEGS.......covnneiieeenieiieeeeeiineeeeanneeeees
1semaine.........cccooovvvvvevviieieneeeeeivieeeeeeenneeneenn... 700 € HT




EVENEMENTS I-E MOCI

& CONFERENCES

Forum Afrique MOCI - CIAN - CCI Paris IDF

i

EVENEMENTS

Le Forum Afrique permet a la fois :

= De proposer un barometre du climat des affaires en Afrique pour 2018 sur la base du rapport CIAN

= De susciter échanges et réflexions sur les meilleures pratiques en matiéres d’évaluation des opportunités et
des risques.

= De permettre un vrai réseautage de qualité entre les acteurs intéressés par le business en Afrique

Qui participe ?

Experts financiers, logistique, intelligence économique, sécurité des personnes et des marchandises, / Directeurs Généraux
/ Directeurs et Cadres Export / Directeurs Financiers / Credit Managers / Directeurs Logistiques / Directeurs des Ressources
Humaines / Avocats spécialisés / juristes.

Objectifs : Fournir des outils pratiques et animer la communauté des dirigeants et cadres investisseurs en Afrique.

Partenaires : CIAN, Abax, Alink Telecom, Ascoma, Attijariwafa Bank, Bull, Bureau Veritas, CMS Bureau Francis Lefebvre,
Ecair, Fed Africa, Fidal, Maurel & Prom, Necotrans, Netjets, Orange AMEA, Société Générale, Sup de Co Montpellier, Air
France, BGFI, Brussels Airlines, Corsair, eKope, Eramet Comilog, Ethiopian Airlines, Export In, Groupe Guicopres, Intertek,
Ker-Meur, MCE, Lessentiel des relations internationales, Sage, SGF, Total, Turkish Airlines...

30



OFFRES DE PARTENARIAT FORUM AFRIQUE

Offres Silver Gold Platinum
Montant HT 13 500€ 17 000€ 21 000€

Logo sur les supports de promotion de I’événement

Campagne de promotion magazine, site internet et lettre hebdo (4 (4 v
« Save the date » et emailings d’invitation ( + de 10 000 contacts) v (4 4
Rubrique spéciale forum site internet v 4 v
Badges, Programme, Roll-up, slides, fond de scéne v v (4
Plan media
Megabanniere (728x90) en rotation générale sur lemoci.com (4 ("4 4
1 page de publicité (182L x 257H mm) dans le numéro MOCI associé a I’événement (4 ("4 4
Photos, liste des participants et compte rendu dans lemoci.com (4 v v
L'invitation html logotypée (diffusion par vos soins) (%4 4
Prise de parole
Participation a la conférence d’ouverture 4
Atelier technique personnalisé (%4
Campagne de communication (web et mailings) spécifique dédiée a votre atelier expert (%4
Networking
Participation au cocktail dinatoire (4 v v
Invitations illimitées pour vos collaborateurs et clients v v
Invitations limitées a 20 personnes v

Espaces B2B v v 31



EVENEMENTS LE MOCI

& CONFERENCES

Forum MOCI des Risques & Opportunités a I'International

i

EVENEMENTS

T FORUM ACiRTErNaTIoNAL I

Présentation

le Forum Risques & Opportunités a I'International a été créé afin de promouvoir auprés des dirigeants des entreprises
et des PME et ETI en particulier, une nouvelle approche de la gestion des risques a l'international. Nous nous sommes
donnés comme objectif de fournir aux décideurs, dans chacun des domaines stratégiques (financier, logistique, sécuritaire
et fiscal) des outils opérationnels et des best practices pour aborder les marchés porteurs en 2018.

Qui participe ?
Experts financiers, logistiques / Expert intelligence économique / Expert de la sécurité des personnes et des marchandises
/ Directeurs Généraux de PME et ETI / Directeurs et Cadres Export / Directeurs Financiers et Juridiques / Credit Managers /

Directeurs Logistiques / Directeurs des Ressources Humaines

Objectifs : Fournir des outils pratiques et animer la communauté des dirigeants et cadres d’entreprises a I'international.

Partenaires : CCl Paris IDF, Abax, AFDCC, Ellisphere, Euler Hermes, Société Générale, Air France...
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1 2

OFFRES DE PARTENARIAT FORUM MOCI *
Offres Gold Expert | Platinum |

Montant HT 9 500€ 12 500€ 17 000€

Logo sur les supports de promotion de I’événement

Campagne de promotion magazine, site internet et lettre hebdo (4 v v
« Save the date » et emailings d’invitation ( + de 10 000 contacts) v v v
Rubrique spéciale forum site internet v v (4
Badges, Programme, Roll-up, slides, fond de scéne v v v
Plan media
Megabanniere (728x90) en rotation générale sur lemoci.com (4 ("4 v
1 page de publicité (182L x 257H mm) dans le numéro MOCI associé a I’événement (4 ("4 v
Photos, liste des participants et compte rendu dans lemoci.com (4 v (4
L’invitation html logotypée (diffusion par vos soins) (4 (4
Prise de parole
Participation a la conférence d’ouverture ("4
Atelier technique personnalisé (4
Campagne de communication (web et mailings) spécifique dédiée a votre atelier expert ("4
Networking
Participation au cocktail dinatoire (4 (4 v
Invitations illimitées pour vos collaborateurs et clients (4 (4
Invitations limitées a 20 personnes v

Espaces B2B (%4 v



EVENEMENTS I-E MOCI

& CONFERENCES

EVENEMENTS

Palmares MOCI des PME Leaders a LInternational

Présentation

maintenant 45 ans, Le MOCI, récompense les meilleures PME et ETI francaises a l'international. Ce classement des leaders
et les 8 Prix remis ne se fondent pas sur des candidatures mais sur les performances réelles et chiffrées des entreprises a
I'international, collectées grace a un questionnaire et une enquéte de la rédaction complétés des bases de données de
Bpifrance, de Bureau VanDyk, puis soumis a un Jury.

Im Conférence et cérémonie officielle de cléture de "Faites de l'International” des CCl Paris IDF. Chaque année depuis

Qui participe ?

Tous les décideurs a 'international

Objectifs : Fournir des outils pratiques et animer la communauté des dirigeants et cadres d’entreprises a I'international.

Partenaires : Air France, BFM Business, Bpifrance, Ellisphere, CCI Paris IDF, CCl International, Chronopost, Crédit Agricole,
Les Douanes, Orange, Société Générale, Business France...
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OFFRES DE PARTENARIAT PALMARES MOCI

Offres Gold Platinum
Montant HT 12 500€ 17 000€

Logo sur les supports de promotion de I’événement

Campagne de promotion magazine, site internet et lettre hebdo v v
« Save the date » et emailings d’invitation ( + de 10 000 contacts) v v
Rubrique spéciale forum site internet v v
Badges, Programme, Roll-up, slides, fond de scene v v

Plan media
Megabanniere (728x90) en rotation générale sur lemoci.com v v
1 page de publicité (182L x 257H mm) dans le numéro MOCI associé a I’événement v v
Photos, liste des participants et compte rendu dans lemoci.com v v
L'invitation html logotypée (diffusion par vos soins) v v

Prise de parole

Parrainage d’un prix thématique v
Atelier technique v

Networking
Invitations illimitées pour vos collaborateurs et clients 4 v
Participation au cocktail dinatoire v v
Espaces B2B v
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PRESTATIONS EVENEMENTIELLES ANNEXES

Sponsoring du cocktail
Cocktail logotypé aux couleurs
de votre entreprises et
association de votre logo a
I’événement.

PriX ...cccoovvvvvennnnnnn. 6 500 € HT

Sacoches partenaires

Sacs logotypés aux couleurs
de votre entreprise et
association de votre logo a
I’événement.

Chaque sac est remis aux
participants a la sortie de
I’événement.

Les sacs sont a fournir par le
client

PriX ....cccovvvvvennnnnn. 6 000 € HT

[
Cordons badges
Associés a chaque badge

remis par les hotesses a
I'entrée de l'événement, ces
cordons restent sous les yeux
des visiteurs pendant toute
leur visite.

Les cordons sont a fournir par
le client

PriXx ....ccccoceeiiiinnnnnn, 5000 € HT
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CONTACTS
COMMERCIAUX

@ Karine ROSSET @ Benoit de MONTMARIN @ Michéle MARCAILLOU @ Nathalie GUILLERY

Directrice du développement  Directeur commercial Directrice de clientele Directrice du développement international
+33(0)6 87 07 80 76 +33(0)149701273 +33(0)149701230 +33(0)149701207
karine.rosset@lemoci.com benoit.demontmarin@lemoci.com  michele.marcaillou@lemoci.com nathalie.guillery@lemoci.com

Nous sommes a votre écoute pour envisager ensemble les solutions les plus adaptées!

LE MOCI

Moniteur du Commerce International depuis 1883



mailto:benoit.demontmarin@lemoci.com
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