EVENEMENT MOCI

Forum risques 2015 :
reportage et photos

LE MOCI
lemoci.com

Moniteur du Commerce International depuis 1883

Taiwan

Guide business

Dossier

0
0
o
o
2
2
7]
1]
o
a
(]
n
0o
3
(7]
»
2
[7]
1]
o
a
c
©
=
ki
n
0
(]
£
[}
3
Qo
(]
3
3
(O]

i

-

N° 1991 - Bimensuel - Du 23 juillet au 2 septembre 2015 - 10 € - ISSN : 0026-9719




= Z
Z necotrans 2

L'acteur clé de la logistique
internationale

SRR L1 LT T

plus de
cont%ents 400 O Zpl;g

collaborateurs

un savoir-faire unique
des solutions sur-mesure

Necotrans - 40, avenue George V - 75008 Paris - France - Tél. : +33(0)1 53 83 83 83 - www.necotrans.com



GUIDES ET HORS-SERIES MOCI

Dans la Lettre confidentielle

du MOCI
www.lemoci.com

Guide business Allemagne 2015

La consommation privée est devenue le premier
moteur de I'économie allemande. Une bonne nou-
velle pour les Européens, notamment les Frangais
trés investis outre-Rhin. Toutefois, pour gagner dans
ce pays riche et voisin, les PME frangaises doivent
soigner leur préparation et accepter d'opérer sur le
long terme.

Egalement dans ce numéro, un dossier Gabon :
Emirat a 'épreuve de la chute des cours de ['or noi.

Atlas des Risques pays,

7¢ édition 2015

Un outil d’aide a la décision, dés la négociation
du contrat de vente

Notre Atlas des risques pays, qui couvre 110 pays,
donne les informations clés pour négocier les condi-
tions de paiement des contrats.

e O Petit changement cette année : nous avons décidé de
ne pas traiter deux pays en guerre civile ouverte, la
= Syrie et le Yémen, et les avons remplacé par Djibouti
et la Tanzanie, qui font leur entrée dans notre Atlas. Que contiennent les fiches
que nous proposons ? De quoi aider les entreprises a répondre a trois préoc-
cupations récurrentes et concrétes des exportateurs :

- évaluer le risque d'impayés de leurs clients ou prospects, que ce risque
résulte de la situation politique et socio-économique du pays, de la solvabilité
du client potentiel lui-méme ou de conditions de livraison difficiles ;

- évaluer les risques pesant sur les expéditions de marchandises et le res-
pect des délais ;

- mettre en ceuvre les solutions pour anticiper et réduire au mieux ces risques,
deés la négociation du contrat de vente, réussir ses expéditions et se faire payer.
Toutes les fiches, incluant les chiffres économiques clés, ont été mises & jour
dans le courant du printemps 2015 par Jean-Claude Asfour, notre expert
indépendant du risque pays, et la rédaction du Moci. Pour certaines d'entre
elles, ces données sont enrichies des avis d'experts d'Euler Hermes, partenaire
de la premiére heure de cet Atlas, qui livrent des analyses prévisionnelles en
matiére de défaillances d'entreprises et des conseils dans le domaine du
recouvrement.
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Guide business Australie 2015

Dans ce pays minier a I'économie résiliente, le pou-
voir d'achat élevé et le dynamisme de la consomma-
tion sont des avantages considérables.

Certains secteurs sont particuliérement prometteurs :
les infrastructures, I'agrobusiness ou les nouvelles
technologies.

Enfin, la position géographique de I'Australie en
Océanie est un atout & ne pas négliger pour rayonner
en Asie, notamment en Chine.
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Vins et spiritueux : pourquoi c’est le
moment de ressortir le rapport des
CCEF sur la lutte contre la contrefacon
On croyait enterré & jamais le « Rapport sur la contre-
fagon des vins et spiritueux », réalisé il y a deux ans
par la Commission vins et spiritueux du CNCCEF
(Comité national des conseillers du commerce exté-
rieur de la France). Finalement, alors que la Chine
vient de s'engager a reconnaitre les indications d'ori-
gine pour les bordeauy, il est ressorti en catimini :
une mise a jour, en date de mai 2015, a, en effet, été
publiée par les mémes CCEF...

Lire la suite sur www.lemoci.com

Muriel Pénicaud aux CCEF : « | need
Help ! »

«|need Help ! » : c'est 'appel vibrant lancé non sans
humour par Muriel Pénicaud, directrice générale de
Business France, aux Conseillers du commerce exté-
rieur de la France (CCEF) réunis pour leur assem-
blée générale le 3 juillet demnier & Paris. Le motif de
cet appel a 'aide : I'objectif d'atteindre 10 000 VIE
(volontaires internationaux en entreprise) en poste
d'ici 2017 que lui a fixé le gouvernement, alors que
leur nombre est aujourd'hui supérieur a 8 500 (exac-
tement, 8 589 fin février 2015)...

Lire la suite sur www.lemoci.com

Bretagne/Export : BCI réussit son
troisieme “Open de l'international” et
renouvelle son directoire

Gilles Falc’hun, le président du directoire de Bre-
tagne commerce international (BClI), I'association
bras armé de la Région Bretagne pour I'accompa-
gnement des entreprises a l'international, aborde la
période estivale avec le moral pour deux raisons :
son troisiéme “Open de l'international”, le 6 juillet, a
connu une affluence record, et il a été réélu pour un
mandat de trois ans & la téte du directoire de BCI,
dont la composition a été partiellement renouvelée
et féminisée. On semble décidément loin, de ce coté-
ci de 'Hexagone, des affres rhonalpines. ..

Lire la suite sur www.lemoci.com

POUR JOINDRE
LE SERVICE
PUBLICITE

+33 (0)1 49 70 12 07

LE MOCI - N° 1991 - 23 juillet 2016 3



PLANETE

3 Mode d'emploi
6 Evénement
Forum Moci
Risques & opportunités 2015.
22 < Gréce : les défis des jours
d'apres
* France-Chine : les
« bordeaux » ouvrent le bal
d'une reconnaissance plus large
des indications géographiques
* Tendances :
I'internationalisation des PME et
ETI se fait a petits pas
* Tableau de bord du commerce
international
* The good idea

PAYS & MARCHES

Agenda

50 Salons, missions et rencontres
Dossier Suisse

52 La Suisse veut la France

30 GUIDE BUSINESS TAIWAN

36 Entreprises
Ces PME qui réussissent sur
un marché exigeant :
* Plaisir Sélection
* Debauve & Gallais
* Adeneo-Embedded
40 Relations bilatérales
La France, acteur modeste,
mais apprécié
42 Trois questions a
Pascal Viaud, président de la

comme partenaire technologique
* Relations bilatérales : les
entreprises frangaises doivent
profiter du franc fort

* Secteurs porteurs :
agroalimentaire, luxe, énergie...
* Pratique

Appels d’offres & projets

66 Appels d'offres, projets industriels
Dossier Brésil

68 Brésil : les nouveaux business
de la crise
* Trois questions a Hubert de
Roquefeuil, président d'InVivo
Nutrition et Santé Animales (NSA)

JURIDIQUE, i
DOUANE & FISCALITE

72 Fiche douane pratique n° 98
74 Réglementations

section Taiwan des conseillers
du Commerce extérieur de la
France (CCEF)

44 Secteurs Porteurs
* Boissons alcoolisées,
silver economy, aéroports,
aéronautique

48 Pratique
* Contacts utiles,
Programme France, pratiques
de paiement...

LE MOCI

Planéete

LEurope,
premiere
destination
mondiale

des PME-ETI
franciliennes
a 'export
(CCI Paris
lle-de-France)

Le planisphére des 15

EDITEUR Sedec SA

11 rue de Milan - 75 009 Paris - France
Téléphone : +33 (0) 153 80 74 00
www.lemoci.com

Directeur de la publication

Vincent Lalu

REDACTION

Rédactrice en chef : Christine Gilguy (31)
Grand reporter : Frangois Pargny (23)
Ont collaboré & ce numéro : Venice
Affre, Pierre-Yves Baubry, Hubert Kilian,
Laurence Marcout, Bernard Parent et
Daniel Solano

Maquette : Delphine Miot, rédactrice
graphiste (37)

Pour joindre votre correspondant

par téléphone, composez

le +33 (0)1 53 80 74 suivi

des deux derniers chiffres du poste.

PUBLICITE

Directeur Commercial :

Philippe Chebance (10)

Directeur de Clientéle Internationale :
Christophe Bonami (01)

Directrice de Clientéle et publicité
France : Karine Rosset

+33 (0)4 91 28 60 26

Assistante commerciale et
responsable technique :

Cindy Colle (14)

Fax de la publicité : +33 (0) 14970 12 69

MOCI EVENEMENTS

Chef de service sponsoring et
événements : Saskia Paulmier
+33(0)1 49701273

GESTION, ADMINISTRATION
Directrice générale adjointe :
Delphine Chéne

Directrice de la diffusion et du Web :
Michele Marcaillou

Directrice du marketing :

Victoria Irizar

Directeur de la fabrication :

Robin Loison

Webmaster : Pierre Lalu
Comptabilité, gestion :

Evelyne Montecot (08), Valérie Perrin
Conception graphique : amarena

4 LE MOCI - N° 1991 - 23 juillet 2015

Impression

Imprimerie de Champagne

Rue de |'Etoile de Langres

ZI Les Franchises - 52200 Langres
Commission paritaire.

Publication n® 0916 T 81051

ISSN : 0026-9719. Dépét légal a parution
L'adresse électronique des
collaborateurs permanents est :
prénom.nom@lemoci.com

Copyright : toute reproduction, méme
partielle, des textes et documents parus
dans le présent numéro est soumise a
I'autorisation préalable de la rédaction
Magazine bimensuel.

Photo de couverture : ryan_rop -
Fotolia.com

Abonnement 1 an (24 numéros +
Lettre confidentielle + accés web limité)
285,88 euros TTC.

La Vie du Rail ou Le Moci

Service abonnements

11 rue de Milan

75440 Paris cedex 09

Tél.: 01 49 70 12 20

Tarif étranger : nous consulter

www.lemoci.com



LEurope, Belgique et Allemagne en téte, reste une
région du globe prisée des exportateurs franciliens,
c’est ce que révéle la deuxiéme enquéte, publiée le
6 juillet, de I'Observatoire des PME exportatrices
d’lle-de-France de la Chambre de commerce et d'in-
dustrie de Paris lle-de-France.

En effet, les résultats de 'enquéte montrent que
30 % des entreprises interrogées exportent en Bel-
gique, 29 % en Allemagne et 20 % en Espagne,
contre 9 % au Japon. Lenquéte a été menée, du
28 janvier au 28 février 2015, auprés de 800 entre-
prises franciliennes exportatrices de moins de 5 000
salarié, indépendantes et issues de cing secteurs :
agroalimentaire, biotech, mécanique, services aux
entreprises, TIC et autres. Le Royaume-Uni, I'ltalie
et la Suisse attirent respectivement 19 % des entre-
prises exportatrices au méme titre que les Etats-
Unis. Bien que les entreprises privilégient les mar-
chés européens de proximité, ’enquéte observe
toutefois une « grande diversité de destinations

- plus de 120 pays cités - avec une différenciation
par secteur ». Ainsi, il apparait que les entreprises
agroalimentaires vendent d’avantage en Europe et
en Asie du Sud-Est. Dans les biotech, les PME-ETI
orientent leurs exportations vers I’Europe, le
Maghreb, les Etats-Unis et le Japon. Dans la méca-
nique, 'Europe, le Maghreb, la Chine et le Sénégal
prédominent. S’agissant des services aux entre-
prises, les pays européens frontaliers, mais aussi
les Etats-Unis, I'’Asie du Sud-Est et la Russie sont
les premiers bénéficiaires des exportations franci-
liennes. Enfin, les entreprises issues des TIC ven-
dent en Europe, aux Etats-Unis, au Maghreb, en
Chine, Cote d’lvoire et Inde. Létude constate égale-
ment que cette année, la moitié (50 %) des entre-
prises affirment envisager d’exporter vers de nou-
veaux pays, contre 35 % en 2014, ciblant en priorité :
les Etats-Unis, le Brésil, le Maghreb, la Chine, la Rus-
sie, le Royaume-Uni, le Canada, 'Allemagne et I'Es-
pagne. Venice Affre

premiéres destinations des PME franciliennes a I’export
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Forum
Risques & opportunites 2015

PME & ETI a I'export :
audacieuses mais pas témeéraires

Vincent Lalu, président du Moci.

Affluence record pour la sixieme édition du Forum Risques & Opportunités du Moci :
quelque 316 participants ont répondu a notre invitation, le 26 juin,
a ’Hoétel des Arts et Métiers a Paris, pour assister au débat d’ouverture
et aux trois tables rondes qui ont mobilisé quelque 12 intervenants de haut niveau,
tous spécialistes des problématiques du commerce international,
avec le concours d’Euler Hermes, SDV, IRSC Consulting, MIC Customs,
Groupe Meliora, Bureau Van Dijk et BEIC.

Ouvert par un débat riche autour de la question : « Est-ce le moment de prendre
des risques a ’export ? », le forum s’est poursuivi par trois tables rondes d’experts
sur les préoccupations concrétes et actuelles des entreprises qui exportent :
les clauses des contrats de vente a verrouiller, les méthodes de recouvrement
en cas d’impayés et enfin sécuriser ses paiements sans ruiner la relation commerciale.
Nous en livrons ’essentiel dans les pages qui suivent.

Cocktail networking et rendez-vous B2B pré-organisés ont permis aux participants de
poursuivre, tard dans I’aprés-midi, leurs échanges et prises de contact.
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Euler Hermes assure le succés de
vos échanges commerciaux.

Protégez-vous du risque d'impayé
partout ot vous amenent les
opportunités de marché et développez
votre activité en toute confiance.

Anticipez la situation financiére de

vos clients et prospects afin de vous _ﬁ

concentrer sur des partenaires \\Q ' l

commerciaux solides. Euler Hermes
propose des solutions personnalisées

pour sécuriser votre trésorerie ﬁ

et votre rentabilité.

Euler Hermes, leader mondial
de I'assurance-crédit.

www.eulerhermes.fr
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