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GUIDE DES FORMATIONS 2014

Un outil de repérage
pour les étudiants et les...

employeurs

La premiére édition du Guide des forma-
tions au commerce international était
en gestation depuis I'an dernier. Il est
désormais une réalité.

Son contenu phare est, en premiere par-
tie, notre Palmares annuel des forma-
tions au commerce international, un
classement exclusif dont nous publions
la cinquieme édition dans ce numéro
spécial. Devenu un de nos best-sellers
aupres des étudiants et des écoles, ce
palmares avait vocation a servir de base
a la constitution d'un véritable guide a
'usage des étudiants et des entreprises
en quétes de profils adaptés a leurs be-
soins pour s'y retrouver dans la jungle
que constitue l'offre frangaise dans ce
domaine, qu’elle soit publique ou privée !
En effet, ce palmares, issu du classement
de neuf catégories de formations post-
bac — 108 au total ont concouru cette
année, hors BTS — selon des criteres
trés qualitatifs, constitue un véritable outil
de repérage des meilleurs programmes
pour tout candidat a une formation su-
périeure solide pour briguer un poste
a l'international ou entrer dans les mé-
tiers du commerce international. Et c’est
un bon moyen de s'initier aux subtilités
des cursus proposés : Executive MBA,
MBA Full time, masters of Science et
masters spécialisés, masters des |IAE,
masters universitaires, formations bac

+ 4 des écoles de commerce, formations
bac + 3, BTS Commerce international...
En annexe, outre la méthodologie de ce
classement, nous publions la liste de tous
les établissements ayant répondu & notre
enquéte cette année.
La deuxieme partie de ce guide est le
« Vade-mecum pour préparer l'apres-
bac », une préoccupation majeure de
tous les lycéens et de leurs parents. |l
fournit toutes les informations actuali-
sées pertinentes pour préparer des
maintenant leurs futurs choix.
La troisieme partie est constituée d'un
«Vade-mecum pour financer ses études »,
également un point sensible pour les étu-
diants et leurs familles : il recense un tres
large éventail de possibilités, de I'Etat aux
Régions en passant par les fondations pri-
vées — francaises et étrangeéres — et les
banques commerciales. Un indispensable
mode d'emploi des labels et des sigles, qui
foisonnent dans l'univers des formations,
complete cette partie.
Un palmarées de programmes, deux
vade-mecum, un mode d'emploi: le
Guide Moci des formations au commerce
international s'affirme comme un GPS
incontournable pour les candidats a
des carrieres internationales mais aussi
pour les entreprises en quéte de profils
adaptés.

Christine Gilguy
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